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Sales Manager (m/w/d)

Kabel und Datacenter

Hauptargumente fiir eine Bewerbung: Checkliste fiir Sie:

e Starkes Unternehmen mit Gber 75 Jahren v Abgeschlossenes Studium im Bereich Wirt-
Erfahrung und klarer Wachstumsstrategie schaftswissenschaften oder Ingenieurwe-

e Spannende Projekte mit der Mdglichkeit, an sen bzw. eine vergleichbare Qualifikation
der Entwicklung neuer Produkte mitzuwir- v Mehrjshrige Erfahrung im technischen Pro-

ken jektvertrieb, idealerweise in der Kabelbran-

che oder in Unternehmen im Bereich Re-
e Menschliche Unternehmenskultur in einem chenzentrums- und IT-Infrastruktur
wirtschaftlich gesunden Unternehmen

e Vertriebsgebiet mit Fokus auf Hessen

v' Gute Englischkenntnisse

Flr ein erstes Gesprach oder weitere Informationen erreichen Sie mich gerne unter

0681-76199-22 oder senden Sie mir eine Nachricht an radomir.jakubowski@b--p.de

Unser Kunde ist ein international fihrender Anbieter in der Kabel- und Leitungsbranche mit Gber 75
Jahren Markterfahrung. Mit mehr als 300 Mitarbeitenden an mehreren Standorten in Europa zahlt das
Unternehmen zu den groBten Kabeldistributoren und steht flir Innovation, Qualitat und Verlasslichkeit.
Das Sortiment umfasst Uber 18.000 Artikel, die in unterschiedlichsten Branchen wie erneuerbaren
Energien, Industrieanlagen, Bergbau oder Telekommunikation eingesetzt werden.

Zur Weiterentwicklung des Unternehmens suchen wir einen fachlich und persénlich liberzeugenden
Account Manager (m/w/d Cable und Datacenter.

Informationen zur organisatorischen Einbindung der Position:

Sie arbeiten eng mit dem Vertriebsleiter Deutschland zusammen; die Position kann deutschlandweit

im Homeoffice ausgelibt werden.

Aufgaben und konkrete Ziele der Position:

e Systematischer und eigenstandiger Ausbau sowie Pflege des Bestandskundengeschafts im Ver-
triebsgebiet PLZ 34, 35, 36, 37, 60, 61, 63, 64, 65 und 68

e Eigenverantwortliche Akquise von Auftrégen bei Neu- und Bestandskunden sowie technische
Beratung und Produktexpertise

e Entwicklung und Umsetzung von MaBnahmen zur nachhaltigen Gewinnung neuer Kunden im
Bereich Datacenter-Infrastruktur

e Erstellung von Angeboten sowie Durchfihrung von Vertrags- und Preisverhandlungen

e Kontinuierliche Markt- und Wettbewerbsbeobachtung

Ich freue mich auf Ihre Bewerbung bevorzugt per E-Mail an: radomir.jakubowski@b--p.de

b+p Beratung und Personal, Heinrich-Barth-Str. 20, 66115 Saarbricken
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