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Key Account Manager (m/w/d)

Food Ingrediens

Hauptargumente fiir eine Bewerbung: Checkliste fiir Sie:
e Chance, Verantwortung zu tibernehmen v' Ich habe erfolgreich ein Studium der Lebensmit-
e Hohes MaB an Entscheidungsfreiheit so- teltechnologie oder eine vergleichbare Ausbildung
wie kurze und flexible Entscheidungswege absolviert.
e Menschliche Unternehmenskultur in ei- v' Ich bringe Erfahrung im Kundenumgang, z. B. aus
nem wirtschaftlich gesunden Unterneh- dem Vertrieb, Produktmanagement oder einem
men vergleichbaren Bereich, mit.

v Ich bin bereit, meinen Lebensmittelpunkt ins
Saarland zu verlegen.
v' Ich spreche flieBend Englisch.

e Klare Entwicklungsperspektive innerhalb
des Unternehmens

Flr ein erstes Gesprach oder weitere Informationen rufen Sie mich gerne unter

0681-76199-22 an oder senden Sie mir eine Nachricht an radomir.jakubowski@b--p.de

Unser Mandant ist ein spezialisiertes, traditionsreiches Unternehmen im Bereich hochwertiger Lebens-
mittelzutaten, das sich durch langjahrige Expertise in der Veredelung von Getreideprodukten aus-
zeichnet. Als verlasslicher Partner der internationalen Lebensmittelindustrie entwickelt und produziert
das Unternehmen maBgeschneiderte, funktionelle Ldsungen fir unterschiedlichste Anwendungsberei-
che.

Im Rahmen einer langfristig geplanten Nachfolgeregelung suchen wir eine fachlich und persoénlich
Uberzeugende Persdnlichkeit als Key Account Manager (m/w/d) Food Ingredients, gerne mit zusatzli-
cher Erfahrung im Produktmanagement. In dieser Funktion arbeiten Sie eng mit dem Vertriebsleiter
zusammen und werden schrittweise an die Ubernahme eines etablierten Kundenstamms sowie eines
verantwortungsvollen Aufgabenbereichs herangefiihrt.

Informationen zur organisatorischen Einbindung der Position:

Sie arbeiten eng mit dem Vertriebsleiter zusammen und unterstitzen diesen bei der Betreuung und
Weiterentwicklung bestehender Kundenbeziehungen.

Aufgaben und konkrete Ziele der Position:

e Betreuung und Weiterentwicklung von Kundenbeziehungen im Rahmen des Key Account Mana-
gements

e Erstellung und Prifung von Kontrakten in deutscher und englischer Sprache

e Erstellung und Pflege von Kalkulationen

e Mitarbeit bei der Entwicklung kundenspezifischer Produkte und Lésungen

e Bearbeitung und Nachverfolgung von Reklamationen

e Prifung der Kreditwilrdigkeit und Bonitat von Kunden

e Teilnahme an Fachmessen im Bereich Produktion und Verpackung

Ich freue mich auf Ihre Bewerbung bevorzugt per E-Mail an: radomir.jakubowski@b--p.de

b+p Beratung und Personal, Heinrich-Barth-Str. 20, 66115 Saarbriicken
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